
ДРУГИ КНИГИ ОТ КАРМАЙН ГАЛО

ТАЙНИТЕ НА РАЗКАЗВАНЕТО НА ИСТОРИИ
От лекторите на TED до легендарните имена в бизнеса -  
защо някои идеи успяват, а други не

Във времена, в които машините заемат мястото на човека в почти всяка дейност, 
едно умение си остава незаменимо -  разказването на истории.
Утвърденият автор и експерт по комуникация Кармайн Гало обяснява защо раз­
казването на истории, които изграждат емоционални връзки, е изключително ва- 
жно днес за успеха на всеки от нас. И на марките, разбира се.

ПРЕЗЕНТИРАЙ КАТО СТИВ ДЖОБС
Всичко, което ви е нужно, за да плените, да впечатлите и да моти­
вирате аудиторията

Широко дискутираните и популярни презентации на Стив Джобс създадоха нов 
глобален златен стандарт за презентиране. А сега тази книга ви разкрива стъп­
ка по стъпка как да използвате неговите пленяващи аудиторията техники във 
вашите презентации.
„Презентирай като Стив Джобс" няма за цел да представи всичко за него. Ие 
е и негова биография, нито история на компанията „Епъл". Не е за мениджъра 
Джобс, а за Джобс комуникатора. И въпреки че книгата ще ви помогне да из­
насяте далеч по-ефективни презентации, изкуството на дизайна на презентаци- 
ите е оставено на професионалистите, които работят в сферата на графичния 
дизайн.

ПЕТ ЗВЕЗДИ
Тайните в комуникацията, които ще ви изведат до успеха

„Пет звезди" е за тези, които вярват, че идеите им си струват.
Това е книга за мъже и жени, студенти и предприемачи, учители, мениджъри и 
лидери, които искат да спечелят конкурентно предимство в епохата на идеите. 
Нито един компютър няма да може да ви замени и нито един конкурент няма 
да ви измести. Овладяването на древното изкуство на убеждаването ще ви на­
прави незаменими и неустоими. Ще увеличи шансовете ви да имате работата 
на своите мечти, да изградите кариера, да основете компания, да проповядвате 
идея, да водите екип и да представите иновативно решение на труден проблем. 
Ще докоснете душите на хората. Ще процъфтявате, ще растете и смело ще во­
дите другите към бъдещето. Ще разгърнете целия си потенциал и ще станете 
страхотни.

ГОВОРИ КАТО НА TED
9 тайни от водещи умове в света как да говорите пред публика

„Говори като на TED" е за всеки, който иска да говори с повече увереност и ав- 
торитетност. За всеки, който изнася презентации, продава продукти или услу­
ги или ръководи хора, които трябва да бъдат вдъхновявани. Ако имате идеи, 
които си струва да бъдат споделени, техниките в тази книга ще ви помогнат да 
ги изчистите и представите далеч по-убедително, отколкото сте предполагали.
Идеите са валутата на XXI век. Някои хора са изключително добри в представя­
нето на идеи. Уменията им повишават статута и влиянието им в днешното об­
щество. Няма нищо по-вдъхновяващо от силна идея, представена от велик лек­
тор. Идеите, добре опаковани и ефективно доставени, могат да променят света.

ПЕТ ЗВЕЗДИ 
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